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Los procesos de due diligence

¢Qué es una due diligence?

e La due diligence se define como aquel proceso de investigacién detallada de diferentes areas del negocio que se
quiere_adquirir que realiza el potencial comprador o mversor de una sociedad, tras miciar las primeras
negociaciones, para determinar los riesgos reales con los que cuenta la compaiifa y analizar la realidad de su
situacién econémica y financiera.

é¢Para qué sirve?

e Ll principal propésito de la due diligence es reducir el riesgo de la transaccion aportando al comprador una
evaluacion independiente y detallada del negocio y revisando la existencia de posibles ajustes. pasivos ocultos o
contingencias en todas las dreas de estudio o revision.

e Tras la realizacién de la due diligence, y en el supuesto de afloracién de pasivos ocultos o activos sobrevalorados,
ambas partes deberfan sentarse a renegociar determinados aspectos relativos a la transaccién.

e Para cualquier posible comprador, asi como para entidades financieras y firmas de capital riesgo, las due
dilligence son, por tanto, una referencia indispensable a la hora de clarificar el escenario de sus inversiones.

¢Qué comprende una due diligence?

e El proceso de due diligence varia de acuerdo con el tipo de transaccion, la naturaleza del comprador o nversor y
el grado de complejidad del negocio.

e En general, un proceso de due diligence vendria a cubrir y a estudiar las siguientes dreas de la empresa:
financiera y contable, posicién en el mercado y aspectos comerciales, la calidad y efectividad de la direccion,
aspectos tecnolégicos, asuntos fiscales, asuntos laborales, asuntos legales, asuntos medioambientales...
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Areas de andlisis due diligence

Financiera Fiscal

Legal Comercial

Medioambiental Tecnologica

Operacional Laboral

e La due diligence mds utilizada es sin duda la financiera, que generalmente se imita a la revision de informacién

financiera a una fecha determinada utilizando Normas Técnicas de Auditorfa, pero con una mayor extensién.
También se incluye, normalmente, una revisién fiscal, laboral y legal, con un alcance similar al de una auditorfa.

e El momento en el que se llevard a cabo sera cuando las partes hayan pactado los términos més generales, las
bases de la transaccién o se haya firmado una Carta de Intenciones con las lineas del acuerdo.

e En una fase preliminar a la realzacion de la due diligence el inversor junto a sus asesores. v el vendedor
acordaran el alcance. contenido v duracién. La tendencia actual se ha alejado de la elaboracion de informes
largos en duracién y contenido, centrdndose en aspectos concretos y previamente definidos.

e Los asesores de due diligence comienzan a trabajar con el material que estiman necesario y que han solicitado a
la empresa teniendo ademds acceso directo a aquellas personas claves de la compania a adquirir, y
preocupandose de que el tiempo transcurrido en sus instalaciones y con el personal de la companifa sea el
minimo posible, de tal forma que se ocasione el menor trastorno y perjuicio en la actividad diaria del negocio.

S| DESEA AMPLIAR INFORMACION SOBRE LOS TEMAS TRATADOS O SI NO DESEA SEGUIR RECIBIENDO atINFORMA PONGASE EN CONTACTO
CON NOSOTROS POR TELEFONO, A TRAVES DE FAX, DEL CORREO ELECTRONICO at@atconsultores.com O DE LA WEB www.atconsultores.com


https://delvy.es/inversion-term-sheet/

A\

CF190326 MARZO 2019

atlINFORMA

Paseo de Ronda, 26 1° | 15011 A CORUNA | T 981 145 333 | F 881 240 926 # Serafin Avendafio, 18 of. 3 | 36201 VIGO | T 986 119 454 | F 881 240 926

e Durante el proceso, el vendedor asumird la obligacién de proporcionar la informacion que sea necesaria y
oportuna al caso. Todo ello vendrd acompanado del cumplimiento efectivo de un acuerdo de confidencialidad
por ambas partes, v este hecho se sustenta sobre la base de que, si la transaccién finalmente no llegara a darse, el
potencial comprador no podria hacer uso de toda la informacién que obra en su poder respecto de la otra

sociedad.

¢Cudl es el resultado de la due diligence?

e Una vez finalizado el proceso de revisién, y como resultado final del proceso de due diligence, los asesores
elaborardn un informe detallado en el que se recogerdn todos los aspectos revisados y las conclusiones
alcanzadas. El contenido del informe dependera del alcance del trabajo acordado.

e En el informe de la due diligence financiera, que se estructura por las diversas dreas analizadas, se detallan las
pruebas realizadas y se ponen de manifiesto todos los hechos detectados, o en su caso imitaciones al alcance,
independientemente de la materialidad de los mismos o de las partidas afectadas.

e Kl informe no consiste tnicamente en una relaciéon de hechos sino que debe proporcionar un valor afiadido
recogiendo aquellos puntos que son esenciales para el comprador, y en base a los cuales se ha realizado un
estudio exhaustivo, de cara a centrar el precio de la transaccién.

e La deteccién de cualquier contingencia presente o futura debera trasladarse a la parte vendedora vy ser cubierta
con garantias suficientes para que la transacciéon concluya con éxito.

e Serd importante que el proceso de due diligence no se convierta en un simple ejercicio de realizacién de informes.
Un buen asesor de due diligence ird mas alld y aportard soluciones para los asuntos que salgan a la luz o sugerird
acclones para mitigar su impacto.

e En suma, un buen asesor de due diligence estara en una posicién tnica para jugar un papel clave llevando a la
transaccién a un resultado satisfactorio para el comprador y, por tanto, para el vendedor.
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